
BUSINESS PITCH 
DECK

JUNE 23

NeuroMarketing: Was tatsächlich im 
Kopf passiert, während wir glauben, 
rationale Entscheidungen zu treffen.
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5000 Jahre

Ötzi
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Heute

moderner 
Mensch

Das menschliche Gehirn hat sich seit  

Jahrtausenden so gut wie nicht verändert.
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Entscheidungen

Kaufentscheidungen

95%

80%
unbewusst / implizit

unbewusst / implizit
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Reptilien  
Gehirn

AUFMERKSAMKEIT

Neocortex 
HÖHERE KOGNITIVE FÄHIGKEITEN

RECHTFERTIGUNG

Limbisches  
System 

EMOTION

ENTSCHEIDUNG

Fachvortrag: Angewandtes NeuroMarketing Michaela Reifetshammer, CEO VENKO GmbH

Q
ue

lle
: 
ht

tp
s:

//
w

w
w

.li
fe

ra
y.

co
m

/b
lo

g/
cu

st
om

er
-e

xp
er

ie
nc

e/
ne

ur
om

ar
ke

ti
ng

-o
de

r-
ih

r-
re

pt
ili

en
ge

hi
rn

-m
ac

ht
-d

as
-s

ch
on

-f
ur

-s
ie

-



Der sogenannte Nucleus Accumbens 
ist ein Areal im Gehirn, das eine 
zentrale Rolle in unserem 
„Belohnungssystem“ spielt.

Nucleus Accumbens

Emotionaler 
Mehrwert
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Kunden 
kaufen 
Belohnung.

Nucleus Accumbens
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Simon Sinek

People don’t buy 
WHAT you do -  
people buy  
WHY you do it.“

„
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Differen

zierung
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Kontextsensitive 
Merkmale
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Kontextsensitive 
Merkmale
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Kommunikation verfolgt zwei Ziele

Implizites 
Ziel

Reptilien  
Gehirn

Neocortex 
HÖHERE KOGNITIVE FÄHIGKEITEN

Limbisches  
System 

EMOTION

ENTSCHEIDUNG
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Der Bodenständige Der Entdecker Der Fürsorgende Der Herrscher

Der Kämpfer Das Kind Der Liebende Der Magier

Der Narr Der Rebell Der Schöpfer Der Weise

Archetypen

Die Urbilder menschlichen  

Denkens, Handelns und Fühlens.

Carl Gustav Jung
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Entdecker
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Archetyp der
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Rebell
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Archetyp der



Der Rebell

Fachvortrag: Angewandtes NeuroMarketing Michaela Reifetshammer, CEO VENKO GmbH

Q
ue

lle
: 
ht

tp
s:

//
no

pr
ob

.it
/k

no
w

ho
w

/h
oc

ha
uf

lo
es

en
de

-a
pp

le
-p

os
te

r/
,  

ht
tp

s:
//

w
w

w
.n

ot
eb

oo
kc

he
ck

.c
om

/G
er

ue
ch

t-
D

as
-A

pp
le

-i
Ph

on
e-

14
-u

nd
-e

in
e-

ku
en

ft
ig

e-
A
pp

le
-W

at
ch

-k
oe

nn
en

-p
er

-S
at

el
lit

-k
om

m
un

iz
ie

re
n.

61
35

00
.0

.h
tm

l

https://www.notebookcheck.com/Geruecht-Das-Apple-iPhone-14-und-eine-kuenftige-Apple-Watch-koennen-per-Satellit-kommunizieren.613500.0.html
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Danke für Ihre 
Aufmerksamkeit.

Fachvortrag: Angewandtes NeuroMarketing Michaela Reifetshammer, CEO VENKO GmbH


